
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Attaché(e) technico-commercial(e) F/H 

HAFA est un acteur industriel majeur, spécialisé dans la fabrication et de 
la distribution de lubrifiants en France et à l’export, et dans une offre de 
services dédié à l’accompagnement de ses clients sur des 
problématiques de maintenance et de réduction des consommations. 
 
Nos produits sont à la pointe de la technologie depuis soixante ans, avec 
une gamme en perpétuelle évolution. Notre entreprise apporte une 
dimension « services » importante à nos clients, à travers notre équipe 
support siège et nos techniciens sur le terrain. 
 
Notre clientèle est exclusivement professionnelle : elle est composée 
essentiellement de TPE / PME et grands comptes dans une diversité de 
secteurs d’activité : automobile (VL), transports de marchandises et 
voyageurs (PL), Travaux Publics, Entreprises agricoles, forêt, nautisme, 
marine, entreprises de mécanique générale… tant en France qu’à 
l’international. 
 
Notre entreprise est une PME familiale et indépendante, impliquée sur 
son territoire régional, avec une équipe dirigeante et d’encadrement 
jeune et renouvelée. Sa dynamique actuelle lui permet de compter avec 
une croissance régulière depuis 4 ans et d’être reconnu dans des réseaux 
tels que BPI Excellence ou French FAB. 
 
Notre équipe d'environ 100 personnes (50 sur notre siège) forme un 
groupe à taille humaine, porté sur le développement et la conduite de 
nombreux projets d’évolution et d’innovation… qui font de l’expérience 
HAFA une aventure particulièrement stimulante ! 
 
Nous recherchons un(e) attaché(e) technico-commercial(e) de terrain 
pour renforcer notre développement sur les départements de l'EST 
notamment sur les départements du 10, 77, 89, 91 et d'autres plus 
limitrophes, auprès d’une clientèle de TPE / PME. 
 

Missions 

Vous aurez la charge dans votre fonction : 

• D’assurer le suivi de la clientèle existante sur le secteur 
géographique qui vous sera confié à votre embauche, à savoir 
les départements 10, 77, 89, 91. D’assurer le développement 
(prospection) de la clientèle sur ce même territoire, suivant les 
axes stratégiques et typologies de clientèle indiquée par votre 
direction commerciale. 

• De contribuer activement à la réalisation d’opportunités sur des 
secteurs géographiques voisins si l’occasion se présente 

• A court terme, dans le cadre de votre mission, de remonter 
toutes les informations terrain demandées par votre direction 
commerciale, dans le cadre du reporting qui pourra vous être 
demandé 

• A moyen / long terme, de suivre tout compte client ou évolution 
de secteur géographique qui pourrait vous être confié par votre 
Direction commerciale 



 

 

 

Profil 

• De formation commerciale ou technique, vous justifiez d’une 
expérience réussie dans la vente de produits techniques d’au 
moins 3 ans, idéalement dans le milieu industriel, automobile ou 
du TP 

• Vous avez une bonne aptitude à travailler dans un 
environnement technique et êtes curieux de toute nouveauté 

• Vous démontrez votre professionnalisme dans tous les aspects 
de vos missions, une forte capacité d’organisation de tournées 
et une rigueur dans la mise en place de votre plan de 
prospection 

• Vous êtes reconnu(e) pour votre facilité de contact, pour votre 
excellente élocution et pour la qualité de votre relationnel 

• Vous appréciez une part conséquente d’autonomie dans votre 
travail 

Rémunération et autres informations 

• Package de rémunération attractif selon profil. 

• Outils de travail : Voiture de fonction, tablette et smartphone 

• Poste à pourvoir dans les meilleurs délais 

• Poste en home office 

Que trouver chez HAFA ? 

Rejoignez HAFA, pour son charme lub', graisses et huiles ! Une ambiance 
de travail familiale, agréable et conviviale !  
 
Des avantages en tout genre qui font la petite différence ! La mutuelle, 
le télétravail, le mécénat de compétences (HAFA propose 3 jours 
rémunérés sur le temps de travail pour mettre vos talents à disposition 
des associations), 
 
La dotation de produits, les matchs de rugby (Allez le Rn'R), les 
challenges internes, enfin, sans oublier nos traditionnels goodies 
(doudounes, stylo, agenda, mug, eco-cup) A bientôt chez HAFA ;) 
 

Prêt(e) à relever le défi ? 

Postulez dès maintenant et rejoignez une équipe passionnée où chaque 
jour est une opportunité de grandir et de réussir ensemble !  
 
Envoyez-nous votre CV et lettre de motivation, par courriel 
exclusivement, en précisant la référence suivante dans l’objet de votre 
courriel « candidature ATC 10, 77, 89, 91 » 
recrutement@hafa.fr 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 


